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Nuestra empresa
If there is no opportunity, build a door

Público objetivo Preferida por muchos

También hogares

Valorado por
Empresas que necesitaran 

alta disponibilidad
Clientes contentos por la 

calidad del servicio.

Gracias a la calidad de servicio fuimos contratados por muchas casas que disfrutan de un servicio 
99.5% fiable.

Mazda, Ford, Hyundai
entro otros



Trabajamos en 
If there is no opportunity, build a door

Hogares Empresas Hoteles

Servicios confiables. Servicios dedicados. Servicios de Wi-Fi para 
todo el hotel.



Acerca del proyecto

Público objetivo

iPair es una empresa de telecomunicaciones en México con 7 años de experiencia que busca mejorar la calidad del 
servicio y reducir la brecha tecnológica en el país. Con una inversión de 200 millones de pesos, iPair planea mejorar 
su infraestructura, expandir su base de clientes y ofrecer servicios innovadores como IoT y realidad virtual para con-

ciertos y eventos. El proyecto tiene como objetivo obtener una ganancia anual esperada del 35% y un período de recu-
peración de inversión de 2.8 años. iPair busca ofrecer a sus clientes velocidad y calidad a un precio accesible, y se en-

foca en transformar la comunicación y conectividad en México.

Preferida por muchos Valorado por

Empresas que necesitaran 
alta disponibilidad

Clientes contentos por la 
calidad del servicio.

Mazda, Ford, Hyundai
entro otros



“El éxito no es la clave de la felicidad. La felicidad es la clave del 
éxito. Si amas lo que haces, tendrás éxito.”

Albert Schweitzer



Aunque el uso del internet en México ha crecido significativamente en los últimos años, el 
país aún enfrenta varios desafíos en términos de conectividad. Uno de los principales prob-
lemas es la brecha digital, que se refiere a la diferencia en el acceso y uso del internet entre 
las áreas urbanas y rurales, y entre los grupos de bajos y altos ingresos. Además, la velocid-
ad de internet en México se encuentra por debajo del promedio global, lo que dificulta la re-
alización de actividades en línea como el trabajo remoto y el aprendizaje en línea. A esto se 
suma la falta de inversión en infraestructura y tecnología, y la presencia de monopolios en el 
mercado de telecomunicaciones que limitan la competencia y la innovación. Todo esto repre-
senta un gran desafío para el desarrollo económico y social del país.

iPair
If there is no opportunity, build a door

Problema



iPair
If there is no opportunity, build a door

Solución
La empresa iPair propone solucionar los problemas del internet en México ofreciendo 
servicios innovadores y de alta calidad a precios accesibles. Su plan incluye la mejora 
de la calidad del servicio de internet, la reducción de la brecha digital y la inversión en 
infraestructura y tecnología. Además, iPair ofrecerá servicios de IoT y una plataforma 
de realidad virtual para conciertos, eventos y juntas. Con estas soluciones, iPair busca 
transformar la conectividad en México y contribuir al desarrollo económico y social del 

país.



Requisitos principales
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Seguridad Crecimiento Conversión Presentación
Al invertir en 

infraestructura
Al tener mayor

 cobertura.
Cuando esa infrae-

structura nos da más 
usuarios.

Al publico como la 
mejor opción 
de internet.



Presupuesto 
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Presupuesto 

10%

130M 30M

2023-2024 Total 225M

45M 20M
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Infraestructura
01 Torres de telecomunicaciones, 

fibra óptica, centros de datos.

Marketing
03 Marketing, servicio y 

adquisición de clientes.

IoT y RV
02 Adquisición de equipos y 

tecnología para servicios.

Operación
04 Gastos operativos.



Metas

01 02 03
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Clientes Expansión Innovación

Un hito importante para iP-
air sería alcanzar un número 
significativo de clientes sat-
isfechos y leales.

La expansión de iPair a nue-
vas áreas geográfica per-
mitiría a la empresa ampliar 
su presencia y alcance en el 
mercadoen México

Nuevas soluciones tec-
nológicas que satisfagan 
las necesidades y deman-
das de los clientes como 
IoT y  realidad virtual.



Predicción de resultados
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Net Growth Rate (%)

35M En lo que 
resta de 2023

70M para 2024
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Etapas del proyecto
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»     Obtener la inversión de 200 millones de 
pesos para financiar el proyecto.

»    Invertir en infraestructura y tecnología para mejo-
rar la calidad del servicio de internet y reducir la brecha 
digital en estas zonas.

»     Identificar las zonas de mayor necesidad y deman-
da de servicios de internet de alta velocidad.

»     Lanzar al mercado los dos paquetes de servicio: 
100 Mbps por $200 MXN y 1 Gbps por $1250 MXN, 
para satisfacer las necesidades de distintos segmentos 

»     Terminar e implementar la plataforma de realidad 
virtual y los servicios de IoT para ampliar la oferta y me-
jorar la experiencia del usuario en estas zonas. 01

inversión

02
Identificar

03
 infraestructura

04
Paquetes

05
IoT y RV



Línea de tiempo
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01

Mes

Mes

Mes

Mes

Mes

Day

02

03

04

05

06 Identificar las zonas.

invertir en 
infraestructura.

Paquetes de servicio.

Terminar e implementar 
la plataforma

Evaluar resultados.

Seguir creciendo



Nosotros
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Ing. Jose Antonio 
Castro Hernández

Fundador
Ingeniero en sistemas, experto en re-
des, artista digital, credor de la teoria 
por que la IA no funciona, 15 años de 
programador y creador de la cripto-
moneda O-T,

Mtro. Jorge David Ibarria 
Peña

CEO
Maestro en Administración. 
Administrador y Consultor de empresas Certifi-
cado. 
Licenciado en Administración Área Mercado-
tecnia.



Gracias
POR VER ESTA PRESENTACIÓN


