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Nuestra empresa
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Publico objetivo Preferida por muchos Valorado por
Empresas que necesitaran Clientes contentos por la Mazda, Ford, Hyundai
alta disponibilidad calidad del servicio. entro otros

También hogares

Gracias a la calidad de servicio fuimos contratados por muchas casas que disfrutan de un servicio
99.5% fiable.



Trabajamos en
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Hogares Empresas Hoteles

Servicios conflables. Servicios dedicados. Servicios de Wi-Fi para

todo el hotel.




Publico objetivo Preferida por muchos Valorado por

Empresas que necesitaran Clientes contentos por la P Mazda, Ford, Hyundai
alta disponibilidad calidad del servicio. entro otros

Acerca del pr¢

iIPair es una empresa de telecomunicaciones en Meéxico con 7 anos de experiencia que busca mejorar la calidad del
servicio y reducir la brecha tecnoldgica en el pais. Con una inversion de 200 millones de pesos, iPair planea mejorar
su infraestructura, expandir su base de clientes y ofrecer servicios innovadores como loT y realidad virtual para con-
ciertos y eventos. El proyecto tiene como objetivo obtener una ganancia anual esperada del 35% y un periodo de recu-
peracion de inversion de 2.8 anos. iPair busca ofrecer a sus clientes velocidad y calidad a un precio accesible, y se en-
foca en transformar la comunicacion y conectividad en México.




“El exito no es la clave de la felicidad. La felicidad es la clave del
exito. Si amas lo que haces, tendras exito.’

== Albert Schweitzer




IPair
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Problema

Aunque el uso del internet en México ha crecido significativamente en los ultimos anos, el

pais aun enfrenta varios desafios en términos de conectividad. Uno de los principales prob-
emas es la brecha digital, que se refiere a la diferencia en el acceso y uso del internet entre
as areas urbanas y rurales, y entre los grupos de bajos y altos ingresos. Ademas, la velocid-
ad de internet en México se encuentra por debajo del promedio global, lo que dificulta la re-

alizacion de actividades en linea como el trabajo remoto y el aprendizaje en linea. A esto se
suma la falta de inversion en infraestructura y tecnologia, y la presencia de monopolios en el
mercado de telecomunicaciones que limitan la competencia y la innovacion. Todo esto repre-
senta un gran desafio para el desarrollo econémico y social del pais.




IPair
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Solucion

La empresa iPair propone solucionar los problemas del internet en México ofreciendo

servicios innovadores y de alta calidad a precios accesibles. Su plan incluye la mejora

de la calidad del servicio de internet, la reduccion de la brecha digital y la inversion en

infraestructura y tecnologia. Ademas, iPair ofrecera servicios de loT y una plataforma

de realidad virtual para conciertos, eventos y juntas. Con estas soluciones, iPair busca

transformar la conectividad en México y contribuir al desarrollo econémico y social del
pais.




Requisitos principales
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» Crecimiento » Conversion » Presentacion

Seguridad

Al invertir en Al tener mayor Cuando esa infrae- Al publico como la

infraestructura cobertura. structura nos da mas mejor opcion

usuarios. de internet.
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130M  30M 45M 20M

2023-2024 Total 225M

Presupuesto
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Presupuesto

Infraestructura

Torres de telecomunicaciones,
filbra optica, centros de datos.

loTy RV

Adquisicion de equipos y
tecnologia para servicios.

Marketing

Marketing, servicioy
adquisicion de clientes.

Operacion

Gastos operativos.



Metas
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Clientes Expansion @ Innovacion

Un hito importante para iP- La expansion de iPaira nue-  Nuevas soluciones tec-

air seria alcanzar un numero  vas areas geografica per- nologicas que satisfagan

significativo de clientes sat- mitiria a la empresa ampliar las necesidades y deman-

isfechos y leales. Su presencia y alcance en el das de los clientes como
mercadoen México loT y realidad virtual.



Prediccion de resultados
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Etapas del proyecto
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» Obtener la inversion de 200 millones de
pesos para financiar el proyecto.

» ldentificar las zonas de mayor necesidad y deman-
da de servicios de internet de alta velocidad.

» Invertir en infraestructura y tecnologia para mejo-
rar la calidad del servicio de internet y reducir la brecha
digital en estas zonas.

01

inversion

02

|dentificar

03

infraestructura

04

05



Linea de tiempo
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: : Terminar e implementar : :
invertir en © ar e implementa Seguir creciendo
; la plataform
infraestructura. a plataforma

|dentificar las zonas. Paquetes de servicio. Evaluar resultados.



Nosotros
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Mtro. Jorge David Ibarria
Pena

Ing. Jose Antonio
Castro Hernandez

Fundador CEO

Ingeniero en sistemas, experto en re- Maestro en Administracion.

des, artista digital, credor de la teoria Administrador y Consultor de empresas Certifi-
por que la IA no funciona, 15 afios de cado.

programador y creador de la cripto- Licenciado en Administracion Area Mercado-
moneda O-T, tecnia.



Gracias

POR VER ESTA PRESENTACION



